Wann ist die beste Startzeit fir den Verkauf? Wann
soll der Kaufpreis auf unserem Konto sein? Welche
Unterlagen missen sofort da sein? Wie wirden Sie die
Immobilie fur die richtige Zielgruppe prasentieren?
Wie wirkt sich der Energieausweis auf unseren Verkauf
aus? Auf welche Kaufverhinderungs-Argumente
missen wir antworten konnen? Wie lange kénnen wir
dann hier noch wohnen bleiben? Helfen Sie auch bei
der Suche eines neuen Zuhauses? Und wie schnell
geht das? Welche Kosten hatte ich, wenn Sie die
Vermarktung dbernehmen wiirden? Wie funktioniert
ein Kaufvertragsentwurf, den eine Kauferbank

vorab will? Gibt es Fallstricke bei der Ubergabe?
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GUTSCHEIN

... fir eine kostenlose Ist-Analyse Ihrer Inmobilie.

Preiseinschatzung und Vorschlage fiir eine Zielgruppenposi-

tionierung. Aktuelles Kaufverhalten der Suchenden in [hrem

Umkereis. Personlicher Vermarktungsvorschlag. Wert: 249 Euro.
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